WSTEP

Podstawowym celem niniejszej pracy jest przedstawienie mozliwosci rozwija-
nia badan interdyscyplinarnych w naukach ekonomicznych. Niewatpliwy postep
w nauce, szczegolnie w XX wieku, odbywat si¢ w waskich specjalizacjach. Tak
rozwijala si¢ medycyna, fizyka, chemia, a takze nauki spoteczne. Nalezy jednak
podkresli¢, ze w miare wzrostu ztozono$ci naszej ziemskiej cywilizacji wyra-
zajacej si¢ przede wszystkim w rosngcej liczbie mieszkancow, a w $lad za tym
dynamicznego wzrostu gospodarczego wspieranego przez rozwoj technologicz-
ny, ro$nie potrzeba transferu wiedzy miedzy réznymi polami ludzkiej dziatal-
no$ci. Dotyczy to rowniez nauk spotecznych. Nauki ekonomiczne (ekonomia
i finanse, a takze nauki o zarzadzaniu i jakosci) w ostatnich dekadach czerpig
wiele z psychologii, nauk socjologicznych i nauk prawnych czy nawet z neuro-
biologii'. Swiadomos¢ konieczno$ci zrownowazonego rozwoju i ochrony $rodo-
wiska naturalnego wzmacnia te tendencje.

W przypadku ekonomii najbardziej oczywiste sg powigzania z psychologia.
Obecnie najbardziej akceptowang definicja ekonomii jest sformutowanie Rob-
binsa (1935, s. 16): ,,Ekonomia jest nauka, ktora bada zachowania cztowieka
jako zwigzku miedzy celami i ograniczonymi srodkami mogacymi mie¢ alterna-
tywne zastosowania”. Pierwsza cze$¢ jego definicji wskazuje na znaczenie bada-
nia zachowan cztowieka. Jest to takze staty element wielu wspotczesnych defini-
cji ekonomii jako nauki (Backhouse i Medema, 2009). Mozemy zatem przyjac,
ze we wspoélczesnej ekonomii jest pewien konsens co do tego, ze podstawowym
podmiotem ekonomii jako dyscypliny naukowej jest cztowiek i jego zachowania
zwigzane z szeroko rozumianymi dziataniami gospodarczymi.

Smith, ktoéry powszechnie uwazany jest za ,,fundatora” wspodtczesnej ekono-
mii, byt nie tylko ekonomista. Majac 29 lat, zostat profesorem filozofii moralne;
na uniwersytecie w Glasgow. Przedmiot ten obejmowal wowczas teologie, etyke,
prawo i polityke, a w ramach tej ostatniej — takze ekonomig. Wedtug Heilbronera
(1993, s. 64) Smith byt ,filozofem, psychologiem, historykiem i socjologiem,
ktory stworzyt wizje §wiata, obejmujacg motywacje ludzka, ‘etapy’ historyczne
1 mechanizmy ekonomiczne”.

Smith miat swiadomos$¢, ze cztowiek jest czgscig ziemskiej przyrody i naj-
bardziej spolecznie rozwinietym przedstawicielem §wiata zwierzat (2007, t. 1,
s. 19, 94, 173). Zdawat sobie sprawe z proceséw rozwojowych, ktore prowadzity

! Badania interdyscyplinarne w zakresie ekonomii, a takze szerzej — nauk spolecznych byty
i sa prowadzone w Polsce, o czym $wiadcza trzy publikacje ksiazkowe: (Polowczyk i in., 2018;
Paliga i in., 2018; Wasikowska i in., 2022).
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od epoki myslistwa, zbieractwa, rolnictwa do wspotczesnej mu epoki handlu.
Zachwycat si¢ doskonatoscig tego ruchu w kierunku coraz wigkszego dobrobytu
ludzkosci. Trzeba przy tym pamigtaé, ze nie znat jeszcze pojecia ewolucji w sen-
sie Darwina.

Teoria Smitha opiera si¢ na doglgbnej znajomosci historii i procesow gospo-
darczych, i to nie jednego kraju czy kontynentu, ale calego d6wczesnego $wia-
ta: od Chin po Europg 1 Ameryke. Jego wywody byly formutowane na podstawie
tego, co dziato si¢ w dwczesnych sklepach, warsztatach i pierwszych manufak-
turach. Pisat o Iudziach, wsrod ktorych zyl, o przedmiotach, ktore go otaczaty,
i o procesach, ktore byly mu znane. Nie tworzyt abstrakcyjnych modeli. Pisat
o ludzkich stabosciach i1 chciwoscei, ktore prowadzg m.in. do psucia prawa, mo-
nopoli, przywilejow cechowych, wyzysku pracownikow itp. Te ludzkie utomno-
$ci, $cisle zwiazane z ludzka natura, nie zmienity si¢ w ciggu wiekow (Polow-
czyk, 2009).

Pozniejsi klasycy ekonomii Marshall? i Keynes® zwracali uwage na kluczo-
wa role czynnika ludzkiego. Simon (1976), tworca koncepcji tzw. ograniczonej
racjonalnosci (bounded rationality), badat, w jakim stopniu podejmowanie decy-
zji jest racjonalne i wyznaczane przez egoistyczne interesy. W przeciwienstwie
do ekonomistow gtdéwnego nurtu, byl zwolennikiem integracji z innymi nauka-
mi spotecznymi.

Propozycj¢ ewolucyjnej teoretycznej ramy dla integracji nauk behawioral-
nych przedstawit Gintis (2007). Wedlug niego nauki behawioralne obejmuja
nauki ekonomiczne, biologie, antropologig, socjologi¢, psychologi¢ i nauki poli-
tyczne. Kazda z tych dyscyplin bada zachowanie cztowieka, ale ich modele nie
sa kompatybilne. Jednak konieczne jest podjgcie wysitkow w celu integracji nauk
spotecznych opartej na teorii ewolucji zarowno genetycznej, jak i kulturowe;.

Badania interdyscyplinarne w naukach spotecznych maja charakter niszo-
wy. Wynika to ze specyficznych uwarunkowan charakterystycznych dla branzy
nauki jako aktywnosci profesjonalnej. Badaczom trudno jest rezygnowac z do-
tychczasowych przyzwyczajen i swoich osiagni¢¢. Jak zauwaza Matera (2013,
s. 5), ,,Dotyczy to zwlaszcza nauk ekonomicznych, ktérych pozycja na prze-
strzeni ponad dwustu lat jest juz dla niektorych badaczy na tyle ugruntowana,
by ryzykowaé¢ poddawanie jej kolejnym eksperymentom metodologicznym”.

2 Marshall w swoim podstawowym dziele Zasady ekonomiki (1925, s. 1II-1V) stwierdzit:
,»Glownym [...] przedmiotem badania ekonomiki sa istoty ludzkie, ktorych losem, dobrym czy
ztym, jest zmiana i postep”.

3 Keynes w swoim dziele Ogdlna teoria zatrudnienia, procentu i pienigdza (2003,
s. 142-143) wprowadzit pojgcie zwierzgcych instynktow (animal spirits). Stwierdzit, ze ,,[m]oto-
rem decyzji jest nasz wrodzony ped do dziatania i chociaz racjonalna cz¢$¢ naszego «ja» stara si¢
wybra¢ najlepsza mozliwos¢ i chociaz tam, gdzie si¢ da, przeprowadzamy kalkulacje, to czgsto
jednak powoduje nami kaprys, sentyment lub przypadek”.
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Badacze, 1aczac wyniki badan z roznych dyscyplin, narazaja si¢ na zarzuty mie-
szania r6znych metodologii.

Magala (2011, s. 258) zauwaza, ze ,,z punktu widzenia profesjonalnych hie-
rarchii akademickich, w znacznym stopniu uzaleznionych od biurokratycznie
zdefiniowanych specjalizacji, badania interdyscyplinarne zawsze niosa ze sobg
niebezpieczenstwo marginalizacji i utraty statusu zawodowego. Naukowiec, kto-
ry prowadzi badania interdyscyplinarne, traci oparcie dla swojej kariery, swo-
ja podstawe instytucjonalng”. Zwigzane sg z tym zasady publikowania i awan-
sow w naukach ekonomicznych. Wedlug Kornaia (2008, s. 310-311) mtodzi
naukowcy, cheacy zrobi¢ szybka kariere akademicka, zajmujg si¢ teoriami dobrze
znanymi w §rodowisku. Wystarczy je nieco zmodyfikowaé i dopracowac, a wte-
dy artykul ma szanse na opublikowanie w renomowanych, najlepiej punktowa-
nych czasopismach. Recenzenci moga by¢ anonimowi, ale i tak preferujg prace
podobne do wtasnych, a czasopisma ulegaja stopniowej uniformizacji. Jeszcze
bardziej radykalnie wypowiadal si¢ na ten temat wieloletni redaktor pisma ,,Ky-
klos” Frey (2003).

Nowe idee stanowig niepozadane zaklocenie w kazdej organizacji. W eko-
nomii behawioralnej dobrze rozpoznano te¢ prawidtowos¢ ludzkiego zachowa-
nia i okresla si¢ ja jako ,,sktonnos¢ do utrzymywania status quo” (status quo
bias). Dobrym przyktadem ilustrujacym powyzsze rozwazania moze by¢ dys-
kusja na tamach czasopisma ,,Ekonomista”, jaka si¢ rozwingta po opubliko-
waniu ksiazki Podejscie ewolucyjne w naukach spotecznych (Polowczyk i in.,
2018) (zob. Stys, 2020; Kwasnicki, 2020; Polowczyk, 2021).

Pomimo wielu przeszkod coraz bardziej oczywista staje sie ,,wspOlpraca
ekonomistow z politologami, ale tez z historykami, archeologami, etnografa-
mi, geografami, prawnikami, politologami, socjologami, a nawet z psycholo-
gami, biologami, lekarzami, inzynierami” (Matera, 2013, s. 16). W przysztosci
moze si¢ zatem zrealizowac idea konsiliencji (jedno$ci) nauk, o ktorej pisat
Wilson (2002). W ten oto sposob nauki ekonomiczne, w tym ekonomia i nauki
o zarzadzaniu, mogg uzyska¢ zupelie nowe podstawy, ktéore wzmocnig ich sta-
tus naukowy.

Wedtug obecnej klasyfikacji nauk w Polsce (Rozporzadzenie, 2018) dziedzi-
na nauk spotecznych sktada si¢ z nastgpujacych dyscyplin: ekonomia i finanse,
geografia spoleczno-ekonomiczna i gospodarka przestrzenna, nauki o bezpie-
czenstwie, nauki o komunikacji spotecznej i mediach, nauki o polityce i admini-
stracji, nauki o zarzadzaniu i jakoS$ci, nauki prawne, nauki socjologiczne, peda-
gogika, prawo kanoniczne i psychologia.

Monografia sktada si¢ z dziesigciu rozdziatow napisanych przez auto-
row z trzech centrow akademickich: poznanskiego, wroctawskiego i katowickie-
go. Poznan reprezentuje siedmiu autorow (szesciu z Uniwersytetu Ekonomicz-
nego oraz jeden z Wyzszej Szkoty Zarzadzania i Bankowosci). Z Wroctawia jest
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dwoje autorow — z Uniwersytetu Ekonomicznego i Uniwersytetu Wroctawskie-
go. Natomiast Katowice reprezentuje autor z Uniwersytetu Slaskiego.

Rozdziat pierwszy, Wojna w dobie ,,powrotu historii”, taczy ekonomig z hi-
storig (nalezaca do dziedziny nauk humanistycznych), a takze z naukami o po-
lityce 1 administracji oraz naukami o bezpieczenstwie (nalezagcymi do dziedzi-
ny nauk spolecznych). Autor nawigzuje bezposrednio do aktualnych wydarzen
zwigzanych z napascig militarng Rosji na Ukraing w lutym 2022 roku. Podkresla,
ze nie da si¢ calkowicie oddzieli¢ sfery aktywnosci gospodarczej ludzi od innych
obszarow zycia spolecznego, migdzy innymi od sfery polityki w jej wymiarze
wewnetrznym i migdzynarodowym. Stad wynika koniecznos¢ badania zjawisk
wojen 1 ich konsekwencji o wymiarze gospodarczym. W szczegolnosci wazne
jest pytanie: Skad biorg si¢ wojny i czy jest mozliwy wieczny pokoj? Dlaczego
konflikty militarne ciggle gdzies wybuchaja? Wojny sa integralng, czyli na swoj
sposob ,,naturalng” czeScia zycia spotecznego jako element triady: panstwo —
polityka — wojna. Jednakze to konkretni ludzi podejmuja decyzje uruchamiajace
wojenng maching, kierujac si¢ subiektywnymi przestankami, ale zawsze z pa-
triotycznymi hastami na sztandarach.

Rozdziat drugi, Znaczenie interdyscyplinarnosci w rozwoju marketingu, jest
poswigcony rozwojowi marketingu i jego zwigzkom z innymi dyscyplinami na-
uki. Marketing stat si¢ awangarda nurtu interdyscyplinarnego w naukach spo-
tecznych. Przyczynily si¢ do tego ogromne naktady finansowe wielkich korpo-
racji, a takze instytucji panstwowych i politycznych. Podmioty, ktore rozumiaty
koniecznos$¢ interdyscyplinarnego podej$cia do badania zachowan konsumen-
tow (a takze wyborcow), zwickszaty szanse na umacnianie swojej pozycji na
rynku. Pomocny okazal si¢ rozwoj ekonomii behawioralnej wskazujacej na zna-
czenie emocji w zachowaniach konsumentow. Dbato$¢ o skutecznos¢ narzedzi
marketingu wymagata wspotpracy z sektorami kreatywnymi: filmem, radiem, te-
lewizjg 1 internetem. Prowadzito to do modyfikowania metod badawczych wyko-
rzystywanych w marketingu, a takze podejmowania wysitkow w celu tworzenia
wiasnych metod, takich jak analiza skutecznosci promocji, tworzenie koncepcji
nowych produktow czy mierzenie pozycji marki. Do dzialan marketingowych
nieustannie wigczano innowacje technologiczne (na przyktad data science, ska-
nowanie aktywno$¢ mozgu, rejestracja ruchu gatek ocznych).

Rozdziat trzeci, Psychologiczne i neuronaukowe podstawy podejmowania
decyzji, wyjasnia procesy formutowania decyzji gospodarczych i biznesowych
z uwzglednieniem najnowszych osiagni¢¢ psychologii i neuronauk. Przedsta-
wiono dualistyczne koncepcje funkcjonowania mdzgu, a takze znaczenie afektu
i poznania w procesach decyzyjnych. Zwrocono uwage na réznice terminolo-
giczne migdzy koncepcjami propagowanymi w literaturze ekonomicznej przez
Kahnemana (System 1 i System 2) a najnowszymi opracowaniami dotyczacymi
zarzadzania, w ktorych dominuje podziat na X-system i C-system. Sformuto-
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wana zostala teoria afektywno-kognitywna (affect cognitive theory) sugerujaca,
ze kluczowe sg wielopoziomowe fizyczne i spoteczne okolicznosci, w ktorych
stany emocjonalne wptywaja na efekty poznania decydentow. Decydenci sa po-
strzegani jako ,,emocjonalni kognitywisci” (emotional cognizers). Przedstawiono
mozliwos$ci wykorzystania osiggni¢¢ neuronauki. Omowione zostaty takze rozni-
ce migdzy heurystykami i ewolucyjnymi sktonnosciami poznawczymi. W szcze-
gblnosci podkreslona zostata rola proceséw odwzajemniania i zaufania jako klu-
czowych sktonnosci poznawczych w relacjach spotecznych.

Rozdziat czwarty, Neurobiologia relacji w swiecie nadmiaru informacji, wyja-
$nia procesy ekonomiczne i spoteczne poprzez wykorzystanie osiagnie¢ psycho-
logii, pedagogiki i neuronauk. Autor zwraca uwage na niedostosowanie naszych
mo6zgdéw do wymagan, jakie stwarza wspolczesnie nadmiar informacji. Mozgi
naszych przodkow ewoluowaty w niewielkich grupach zbieraczo-mysliwskich,
w ktorych niedobor podstawowych dobr i potrzeb byt powszechny. Nadmiar jest
nowym zjawiskiem, ktdre pojawito si¢ na obecnym etapie rozwoju naszej cy-
wilizacji w krajach najbardziej rozwinietych. Dotyczy w szczegdlnosci pozy-
wienia, powodujac epidemie¢ otylosci, ktéra paradoksalnie dotyka gldwnie naj-
ubozsze warstwy spoteczne. Mamy takze do czynienia z nadmiarem informacji,
ktore atakuja nasze umysly glownie poprzez internet. Swiat nadmiaru staje sie
zrodlem niebezpiecznego przecigzenia. Zmiana skali zmienita nasze istotne
cechy w jedne z najpowazniejszych wyzwan przyszto$ci. Nadmiar negatyw-
nych bodzcow zewnetrznych staje si¢ zagrozeniem dla przeladowanych syste-
moéw nerwowych.,

Rozdziat piaty, Wzajemnos¢ wsrod Polakow i rola polityki spotecznej w jej
ksztaltowaniu, przedstawia wyniki badan nad odwzajemnianiem spotecznym
w Polsce. Wzajemnos¢ jest przedmiotem zainteresowania antropologii, psycho-
logii spotecznej, prawa, biologii, socjologii i ekonomii. Sktonno$¢ do odwza-
jemnienia jest cechg wrodzong, ktéra rozwingta si¢ w wyniku dlugiego procesu
ewolucji. Ludzie nagradzaja innych za zachowania wychodzace poza to, co jest
obowigzkiem, i karza, gdy zachowania innych nie spetniajg norm spotecznych.
Dzieje si¢ tak nawet wtedy, gdy ukaranie innej osoby wymaga poniesienia kosz-
tow. Cztowiek odwzajemniajacy (homo reciprocans) nie ktadzie akcentu na row-
no$¢ efektow podziatu, ale na zachowanie rownowagi pomiedzy obcigzeniami
i nagrodami. Dazy do sprawiedliwosci 1 oczekuje od innych stosowania si¢ do
istniejagcych norm spotecznych. Wzajemno$¢ wymaga zaufania wobec innych,
w wigkszosci obcych ludzi. Ludzie ucza si¢ poprzez interakcje z innymi 0so-
bami, dzi¢ki czemu wiedzg, jak rozpoznawac, komu mozna, a komu nie moz-
na ufac.

Rozdziat szosty, Relacje miedzy kulturq a ekonomiq — kulturyzacja ekonomii
i ekonomizacja kultury w kontekscie determinizmu technologicznego, przedsta-
wia relacje migdzy sferami kultury i ekonomii, a w tym przenikanie si¢ obu tych
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sfer. Zwiazki miedzy kulturg i ekonomig, a w szczegdlnosci rozwojem nowych
technologii cyfrowych, maja ztozony i wielowymiarowy charakter. Wynikaja
z tego zardwno pozytywy, jak i zagrozenia. Internet sprzyja rozwojowi kreatyw-
nosci i prowadzi do rozwoju kultury uczestnictwa, ktéra cechuje wirtualnos¢,
multimedialno$¢ i interaktywnos$¢. Sztuczna inteligencja zmienia sposoby pracy
w sferze kultury, ale technologia nie zastepuje kreatywnosci, lecz ja uzupetia
oraz wzmacnia. Dokonujaca si¢ ewolucja kultury wiaze si¢ z powstaniem kul-
tury nadmiaru. Komercyjne mechanizmy internetu powoduja, ze uzytkownicy
otrzymujg tresci, ktorych algorytmy identyfikujg jako zgodne z ich profilem po-
trzeb. Zamykanie si¢ internautow w odizolowanych §wiatach i korzystanie z tre-
$ci zgodnych z dotychczasowymi postawami grozi zawezeniem $wiatopogladu.
Sa to negatywne konsekwencje wynikajace z logiki upraszczania, automatyzacji
i algorytmizacji mediow oraz komunikacji cyfrowe;.

Rozdziat siddmy, Religia jako czynnik kulturowy a rozwdj rachunkowosci
w wybranych panstwach azjatyckich, wyjasnia wptyw, jaki na rozwoj rachunko-
wosci na terenie wielkich krajow azjatyckich (Indii, Chin oraz Indonezji) wywar-
ty religie jako czynnik kulturowy. Zwigzki pomigdzy rozwojem rachunkowosci
a przestaniem gtownych religii w wybranych panstwach azjatyckich wskazuja,
ze wplyw religii na rachunkowos¢ jest istotny. Dla zilustrowania tego procesu
wybrano kraje rozwinigte pod wzgledem gospodarczym i zrdéznicowane religij-
nie (hinduizm, buddyzm, konfucjanizm, islam). Wptyw systemoéw religijnych na
rachunkowo$¢ dotyczy w szczegdlnosci takich obszardw, jak: zakres informacji
generowanych przez rachunkowos$¢, krag odbiorcow, oczekiwania interesariuszy
wzgledem rachunkowo$ci, ranga ujawnien i poszczeg6lnych zasad rachunkowosci
czy wypracowanie systemu kontroli i audytu. Rozdziat ten taczy wyspecjalizowa-
ne zagadnienia z rachunkowosci i finanséw z dyscypling nauk o kulturze i religii
(dziedzina nauk humanistycznych). Kultura oddziatuje na osobowos¢, sposob ro-
zumowania, rozwigzywania probleméw, wywierajac tym samym wplyw na po-
wigzania i sposéb funkcjonowania systemow politycznych i gospodarczych.

Rozdziat 6smy, Grzeszne spotki: synteza 15 lat badan teoretycznych i empi-
rycznych, wpisuje si¢ w nurt finanso6w behawioralnych, taczac wiedze z zakresu
finansoéw spotek gietdowych i psychologii inwestorow. Jest poswiecony spotkom
zajmujacym si¢ produkcja alkoholu, tytoniu Iub grami hazardowymi. Przedsta-
wione zostaly réznice w sposobie definiowania grzesznych spotek i problemy
ich dotyczace: sposoby szacowania premii za inwestycje, a takze determinanty
sktonnosci do inwestowania. Ponadto opisano badania analizujace wybrane przy-
padki, w ktorych grzeszne inwestycje moga by¢ postrzegane odmiennie, to zna-
czy jako niegrzeszne. Przedstawiony zostat podzial inwestorow na rézne klasy
ze wzgledu na ich wrazliwo$¢ spoteczng. Czgs¢ inwestoréw unika inwestowania
w grzeszne spotki, mimo ze te daja wicksze zwroty z zainwestowanego kapitatu,
czego dowodza badania empiryczne. Coraz czgsciej za budowanie portfela in-
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westycyjnego odpowiedzialne sg zaawansowane algorytmy (sztuczna inteligen-
cja) dziatajace na rzecz inwestora indywidualnego Iub instytucjonalnego. Wyniki
eksperymentow sugeruja, ze ludzie maja awersje do algorytmoéw i wolg, aby
decyzje inwestycyjne byly podejmowane przez ludzi. Zjawisko to wystepuje za-
rowno w spotkach grzesznych, jak i konwencjonalnych.

Rozdziat dziewiaty, Finanse ewolucyjne, jest poswiecony nowym trendom
w teorii finanséw. Finanse ewolucyjne r6znig si¢ zarowno od klasycznej teorii
finansow, opartej na teorii robwnowagi ogdlnej, jak i nowszego podejscia beha-
wioralnego. W finansach ewolucyjnych uwzglednia si¢ zachowania finansowe
rzeczywistych agentow, ale w przeciwienstwie do podejScia behawioralnego,
probuje sie wyjasni¢ te zachowania, wykorzystujac analizg proceséw ewolucji
historycznej lub proceséw podobnych do ewolucji (procesow, ktdre maja ten sam
mechanizm co ewolucja biologiczna). W rozdziale dokonano przegladu literatu-
ry zwigzanej z tym tematem. Klasyczne podejscie uksztattowato si¢ na gruncie
teorii rownowagi ogolnej i przedstawia przede wszystkim argumenty teoretycz-
ne, natomiast w podejsciu behawioralnym stosuje si¢ metody bardziej empirycz-
ne. Bada sig, jak rzeczywiscie zachowuja si¢ jednostki, ktore muszg dokonywac
takich wyboréw jak decyzje na rynkach finansowych. O ile podejscie klasyczne
ma silnie rozbudowang teorig, o tyle podejscie behawioralne dysponuje mocna
podstawa empiryczna. Finanse ewolucyjne probuja dokonac syntezy obu tych
podejs¢. Biorg pod uwagg rzeczywiste zachowania agentéw na rynku (jak w po-
dejsciu behawioralnym) i probuja wytlumaczy¢ te zachowania teoretycznie na
podstawie teorii ewolucji.

Rozdziat dziesiaty, Czego nauki prawne mogq si¢ nauczy¢ od ekonomii? Spra-
wa pomocy publicznej po COVID-19, taczy nauki prawne z ekonomig. Przed-
stawiony zostal najnowszy dorobek orzeczniczy europejskiego prawa pomocy
publicznej, co pozwolilo na zidentyfikowanie interpretacyjnych trendéw, ktore
ujawnity si¢ w czasie udzielania wsparcia przedsigbiorstwom dotknietym skut-
kami pandemii COVID-19. Na tej podstawie podjeto probe odpowiedzi, w jakich
obszarach prawo mogloby wiecej zaczerpnagé¢ z dorobku nauk ekonomicznych
podczas oceny dopuszczalnosci pomocy panstwa w warunkach, w ktorych trud-
nosci gospodarcze ewoluuja, tzn. po pewnym czasie majg inny charakter niz na
poczatku pandemii. Omoéwione zostato zjawisko hazardu moralnego uzaleznie-
nia beneficjentow od przedtuzajacego si¢ subsydiowania. Przedstawione zostaty
rekomendacje wykorzystania dorobku nauk ekonomicznych dla zminimalizowa-
nia negatywnych skutkow zidentyfikowanych luk prawnych. W szczegdlnosci
wskazano, ze kryteria pomocy publicznej dla przedsiebiorstw powinny uwzgled-
nia¢ instrumenty ekonomiczne, podobnie jak to jest w prawie ochrony konku-
rencji 1 zapobiegania koncentracji. Pomoc panstw dla przedsigbiorstw w Unii
Europejskiej powinna by¢ poddana wigkszym rygorom opartym na dorobku
nauk ekonomicznych.
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Poszczegolne rozdziaty rdznig si¢ istotnie pod wzgledem zawartych tresci,
jak i zastosowanych metod badawczych. Przedstawione zagadnienia potwierdza-
ja celowos¢ i waznos$¢ projektow interdyscyplinarnych dazacych do integracji
wiedzy z nauk spotecznych, a w szczegdlnosci ekonomii i finanséw, z nauka-
mi o zarzadzaniu i jakosci, psychologia, naukami o komunikacji spotecznej
i mediach, naukami o polityce i administracji, naukami prawnymi i nauka-
mi socjologicznymi.

Ksigzka jest dedykowana pracownikom naukowym i doktorantom dyscy-
plin w dziedzinie nauk spotecznych, a szczegdlnie ekonomii. Wybrane rozdziaty
moga by¢ wykorzystywane do celow dydaktycznych na zajeciach z odpowiednio
przygotowanymi studentami na drugim stopniu studiow magisterskich, a takze
na studiach podyplomowych.

Praca, ktora przekazujemy w rece Czytelnikow, jest efektem kilkuletnich in-
terdyscyplinarnych seminariéw pod hastem ,,Paradygmat ewolucji w naukach
spotecznych”. Seminarium to odbywa si¢ od 2015 roku w ramach Instytutu Go-
spodarki Miedzynarodowej Uniwersytetu Ekonomicznego w Poznaniu. Glow-
nym celem seminarium jest integracja wiedzy z nauk spotecznych poprzez
dyskusje, dzielenie si¢ wiedza i kooperacje w ramach wspolnych projektow ba-
dawczych. W seminariach uczestniczg przedstawiciele roznych dyscyplin nauk
spotecznych potaczonych wspolng idea dzielenia si¢ wiedza.

Jan Polowczyk
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