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WSTEP

Witaj Drogi Czytelniku!

Mam na imie Pawel i mam przyjemno$¢ zaprosic Cie
na niesamowitg podroz. Nie bedzie sie ona odbywac¢ ani
na lagdach, ani na oceanach. Mam zamiar pomoc Ci zajrzec
w glab siebieipokazacjakniezwykte umiejetnosci w sobie
skrywasz. Czy Tobie rowniez wmawiano przez lata, ze
nie umiesz pisa¢? Mowili Ci, Ze z tym trzeba sie urodzic?
Ze w najlepszym wypadku trzeba sie tego uczy¢ latami?
To wszystko bzdury! Nie daj sie dtuzej oktamywac! Masz
w sobie pisarza, ktory by¢ moze byt mocno u$piony przez
lata.

To prawda - nie bede Cie uczyt jak pisa¢ powiesci.
Nie pokaze Ci jak pieknie pisa¢ wiersze. Moim celem
jest obudzi¢ Twoj potencjat do pisania tekstow
sprzedazowych! Nie jest to tak makabrycznie trudne jak
moze Ci sie na razie wydawac. Jednak musisz wiedzie¢ juz
teraz, ze stowa, ktorych uzywasz majg ogromne znacznie.
Majg ogromng moc.

Jak  sie domyslam  jeste$ zainteresowany
wykorzystaniem umiejetno$ci z tego poradnika do
sprzedazy swoich produktéw na serwisie aukcyjnym.
Oczywi$cie nie zabronie Ci stosowa¢ tych umiejetnosci
we wiasnym sklepie internetowym lub na stronie
sprzedajacej konkretny produkt. Poniewaz sam sprzedaje
ten poradnik na serwisie aukcyjnym, to pisze go gtéwnie
z my$la o osobach, ktére chca na takim portalu zarabiac.
Jednak pamietaj ,Sky is the limit”, lub jak napisat Wieszcz
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»Jlegaj tam gdzie wzrok nie siega”.

Mam ogromna nadzieje i pragnienie, by pisanie tekstow
perswazyjnych stato sie Twoja pasja. Jestem $wiadomy
tego, ze by¢ moze twoj pierwszy, napisany samodzielnie
tekst nie bedzie tak poteznym narzedziem sprzedazy,
ze nic lepszego juz sie nie da zrobi¢. Ot6z nie! Musisz
sie przyzwyczai¢ i przyja¢ z radoScia mys$l, Ze pisanie
tekstéw to ciggly rozwoj i zmiany. Pamietam doskonale
scene z filmu ,12 matp”, gdy Bruce Willis wypowiada
stowa: ,Film, ktory ogladam po raz drugi jest tym samym
filmem, ale to ja sie zmienitem i jest dla mnie teraz czyms$
innym”. Tak samo jest z tekstem sprzedazowym. Co jaki$
czas bedziemy uczy¢ sie nowych rzeczy. Niekoniecznie
musza by¢torzeczy zwigzane z pisaniem tekstow. Musimy
pamietaé, Ze cata rzeczywistos¢, czyli wszystko co nas
otacza i my sami, bedacy gdzie§ w Srodku, stanowimy
jednos¢. Tak naprawde, jak powiedziat Tony Buzan,
propagator szybkiego czytania, technik pamieciowych
i tworca map mysli: ,wszystko taczy sie ze wszystkim”.
Nasz moézg zawiera miliony neuronéw, ktére z kazda
chwilg dokonuja nowych potaczen. To nieograniczony
potencjat. Pomysle¢, ze wykorzystujemy nasz mazg,
najbardziej zaawansowany komputer na $wiecie, jak
zwykty kalkulator!

Marzy mi sie, ze ta ksigzka nie bedzie dla Ciebie ostatnio
rzeczanadrodze do stacji ,skuteczny Copywriter”. Licze na
to, ze Twdj rozwoj nigdy sie nie skonczy! Bedzie to proces
ciggty! Juz Henry Ford powiedziat: ,Ten kto przestaje sie
uczy¢ jest stary, niewazne czy ma 16 czy 80 lat!”. Zyjemy
w Erze Informacyjnej. Instytucje panstwowe tworza
plany strategiczne nazywajac wspoétczesng gospodarke:
»,Gospodarka Opartg na Wiedzy”. Najwiekszym kapitatem.
Najwiekszym aktywem, jakie mamy, jesteSmy MY SAMI.
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Dlatego bardzo sie ciesze, ze czytasz teraz ten poradnik
i chcesz sie stac jeszcze lepsza wersjg samego siebie. Bo
tak naprawde to co najdrozsze na §wiecie masz w sobie.
Nie chce wchodzi¢ tutaj w filozofie czy teologie. Chodzi
mi raczej o Twoéj ogromny potencjat. Wszystko czego sie
nauczytes$, wszystko, co osiggnates, jest Twoim kapitatem.
Teraz mozesz nauczy¢ sie nowych rzeczy i stac sie jeszcze
bardziej kompetentny. Pamietaj jednak, ze to trening
czyni mistrzem! OczywiScie, tak jak pisatem na poczatku
nie bedzie to trwac¢ wiele lat. Jednak swiadomos$¢ tego,
ze jeste$ tak dobry, jak Twoj ostatni tekst sprzedazowy,
powinna Cie napedzaé¢. Powinna dawaé¢ Ci ogromng
energie do dziatania. | tego serdecznie ci zycze!

Autor
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