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      Błędy polskich networków

    
  

    
        
  
    
      Polski rynek MLM — błędy zarządzania

    
    Przeczytałam już wiele książek na tematy związane z MLM, czyli Multi Level Marketingiem, a także na tematy związane z prowadzeniem biznesu, nawet kilka publikacji własnych na ten temat już „popełniłam”. To co się dzieje na polskim rynku w tym temacie, przechodzi już ludzkie pojęcie.

    


    Źle prowadzone prezentacje biznesu, nie odróżnianie biznes planowania od planu marketingowego, a nawet samoistnie wprowadzanie zmian do planów, na zerowaniu prowizji włącznie. Nie wspominając już o sprowadzaniu „umownego udziałowca” partnera firmy MLM do roli zwykłego pracownika działu marketingowego, zamiast uczenie go podstaw skutecznego prowadzenia biznesu, możliwych do zastosowania w różnego rodzaju przedsięwzięciach.

    To dlatego właśnie w naszym kraju, tak mało powstaje nowych firm działających w oparciu o system MLM, a te co już są, to albo stanowią marki ogólnoświatowe, albo chylą się ku upadkowi, tylko prowizorycznie przedłużając moment samego końca swojej działalności.

  

    
        
  
    
      Nowe firmy MLM w USA

    
    W Ameryce, która stanowi jakby kolebkę powstania firm opartych o marketing wielopoziomowy, każdego dnia powstają nowe firmy, budujące swoją markę i system biznesu w oparciu o ten model. Nikt tam nie obawia się porażek, mając na uwadze, że stworzenie dobrego systemu biznesowego, to tylko kwestia czasu, umiejętności i małego kapitału, a porażki są naturalną, a nawet integralną częścią naszego życia, a także działań biznesowych, stanowiącymi jednak nie tyle coś złego, a jedynie lekcję pokory, stworzenia lepszej jakości w przyszłości, a także możliwość nauczenia się czegoś zupełnie nowego i przydającego się potem, przez resztę życia.

  

    
        
  
    
      System biznesu — procedura

    
    Stworzenie dobrze prosperującego biznesu, można określić bardzo krótką procedurą:

    


    1. Cel

    2. Działanie

    3. Osiągnięcie celu — Sukces

    


    Jeśli pomiędzy punktem nr 2, a 3 zdarzy Ci się nawet tysiąc porażek, to nic, pamiętaj aby nadal przyświecał Ci Twój cel.

    


    Nie jest sztuką zrezygnować, prawdziwą sztuką jest wytrwać do końca.

  

    
        
  
    
      To Twój biznes — BŁĄD NR 1

    
    Na wielu prezentacjach powtarza się to magiczne zdanie: „Zainwestuj, to Twój biznes”, a potem nagle zaczyna się: „Musisz to, czyli zakupów za tyle, rekomendacji tyle w miesiącu” okey, nie mam nic przeciwko planom marketingowym, a także wynagradzaniu „aktywnych” użytkowników, ale co to za bzdura, skoro to Mój biznes, to co Cię obchodzi, jak ja go sobie prowadzę? Albo kto mi powie, że muszę rekrutować 1, 3, 5 osób teraz, jutro, w miesiącu. Co ja jestem Twój przedstawiciel handlowy, czy co?

    


    Tak naprawdę chodzi tu o właściwe podejście do nauki biznesu. W MLM tak często mówią: „rób, działaj, to Twój biznes!”, ma ono sprawić iż osoba zrozumie, iż konieczne jest podjęcie działań, ale tak naprawdę, ja nazwałabym to raczej zwykłym „interesem”, niż biznesem przez duże B.

    Możesz zarobić na tym pieniądze i to dość regularnie wpływające, ale w takiej postaci, jak teraz prowadzona jest większość polskich firm, działających w oparciu o ten model działania, to warto sobie uświadomić pewne rzeczy.

    
      Odpowiedzialność, za cudze obietnice

    
    Własny biznes, to coś za co człowiek sam odpowiada, co coś co jest w stanie przewidzieć, ma wizję swojego celu, ale także może samodzielnie wybrać drogę prowadzącą go do celu. Obiecując w imieniu danej firmy zyski na poziomie określonym kwotowo lub procentowo, nigdy nie masz pewności, że obietnice te zostaną spełnione, zwłaszcza jeśli w Twoim przypadku doszło już do pewnych nieprawidłowości, ale także nieprzewidzianych przez Ciebie zmian planów, sposobów wyliczeń, czy warunków do spełnienia. To Ty bierzesz odpowiedzialność za swoje słowa, a jeśli owa „cudowna” firma upadnie, zrezygnuje z modelu MLM, zamknie możliwość rekrutowania, albo wprowadzi na rynek gorszej jakości produkty, niż dotychczasowe, w ramach cięcia kosztów, to zastanów się, jak będziesz wyglądać Ty, Twoja prezentacja, samo przepraszam wobec, nawet dalszych znajomych, to może być za mało, jeśli stracą oni nie tylko pieniądze, ale czas, nadzieję na nauczenie się czegoś nowego i stracą wszelki entuzjazm, a także być może zrażą się do całej branży, z powodu jednej, albo dwóch prowadzonych źle firm.

  

    
        
  Musisz być spójnym — BŁĄD NR 2

    Owszem, fajnie jeśli używam produktów, które polecam, bo to jest spójność, ale jeśli chodzi o „powodowanie”, żeby bycie w takiej firmie się każdemu „opłaciło” to nie ma chętnych. Oni robią „biznes”, „obroty” „To jest super firma, ze świetnymi produktami”, ale to Ty „musisz” to i to i tamto. W większości firm networkowych nie ma spójności między „entuzjazmem” a rzeczywistością.

  Darmowy fragment

        
  To Twoja inwestycja — BŁĄD NR 3

    Darmowy fragment

        
  MLM jest zły — BŁĄD NR 4

    Darmowy fragment

        
  Droga do wolności finansowej — BŁĄD NR 5

    Darmowy fragment

        
  Jak osiągnąć wolność finansową

    Darmowy fragment

        
  My mamy najlepsze produkty — BŁĄD NR 6

    Darmowy fragment

        
  Produkty same w sobie

    Darmowy fragment

        
  Twoje dobre Imię

    Darmowy fragment

        
  MLM, a etat i inne błędy

    Darmowy fragment

        
  Co to może oznaczać?

    Darmowy fragment

        
  Totalna klapa, a nauka biznesu

    Darmowy fragment

        
  Przepływy pieniężne

    Darmowy fragment

        
  Przepływy pieniężne, a system wypłacania premii

    Darmowy fragment

        
  Reasumując

    Darmowy fragment

        
  Wystarczy jeden raz

    Darmowy fragment

        
  Jak wyjść na swoje?

    Darmowy fragment

        
  Czy najważniejszy jest zysk?

    Darmowy fragment

        
  Błędy przedsiębiorców

    Darmowy fragment

        
  Opowiadanie „Dwie rzeki” Anita Zielke

    Darmowy fragment

        
  Wyjaśnienie do opowiadania

    Darmowy fragment

        
  Trochę bardziej praktycznie

    Darmowy fragment

        
  Inny przykład

    Darmowy fragment

        
  Energia słoneczna

    Darmowy fragment

        
  Podsumowanie

    Darmowy fragment

        
  Grupy docelowe

    Darmowy fragment

        
  Dwie, a nawet więcej

    Darmowy fragment

        
  Konsument — kto to jest?

    Darmowy fragment

        
  Biznesmen, czyli kto?

    Darmowy fragment

        
  Zmiana w prosumenta i biznesmena

    Darmowy fragment

        
  Entuzjazm, czy frustracja?

    Darmowy fragment

        
  Prowizje i plany marketingowe

    Darmowy fragment

        
  Posiadanie i zarządzanie częścią

    Darmowy fragment

        
  Frajer, czy inteligentny?

    Darmowy fragment

        
  Jak to jest w MLM?

    Darmowy fragment

        
  Moja koncepcja MLM

    Darmowy fragment

        
  Automatyczna struktura

    Darmowy fragment

        
  Etyczne prowadzenie biznesu

    Darmowy fragment

        
  Biznes, który wnosi wartość

    Darmowy fragment

        
  Wartość, czym ona jest?

    Darmowy fragment

        
  Przenoszenie odpowiedzialności

    Darmowy fragment

        
  Człowieku, to Ty jesteś ważny!

    Darmowy fragment

        
  Wsparcie w MLM

    Darmowy fragment

        
  Brak wsparcia firmy MLM

    Darmowy fragment

        
  Źle zbudowany system

    Darmowy fragment

        
  Pułapka braku wsparcia

    Darmowy fragment

        
  Biznes, przez duże B

    Darmowy fragment

        
  Biznes, praca, działanie

    Darmowy fragment

        
  Sprzedaż, sprzedaż, sprzedaż

    Darmowy fragment

        
  Biznes, a pieniądze

    Darmowy fragment

        
  Generowanie sprzedaży, a idee

    Darmowy fragment

        
  Odroczona gratyfikacja, a rachunki

    Darmowy fragment

        
  Właściwe przepływy pieniężne

    Darmowy fragment

        
  Własny biznes

    Darmowy fragment

        
  Spółka akcyjna, czy może MLM?

    Darmowy fragment

        
  Twój wybór

    Darmowy fragment

        
  Dobre zarządzanie

    Darmowy fragment

        
  Sukcesy i porażki w biznesie

    Darmowy fragment

        
  Zaufanie

    Darmowy fragment

        
  Działanie, a teoria i ryzyko

    Darmowy fragment

        
  To jak ruszyć z biznesem?

    Darmowy fragment

        
  Wymówki i osobisty sabotaż

    Darmowy fragment

        
  Inwestowanie

    Darmowy fragment

        
  O inwestowaniu

    Darmowy fragment

        
  Zwrot z inwestycji

    Darmowy fragment

        
  Konkretna oferta

    Darmowy fragment
OEBPS/cover.jpg
ANITA ZIELKE

Moja
koncepcja MLM

PRZEPLYWY PIENIEZNE










